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Croire en l’avenir

Alors que Theam poursuit sa route 
à un rythme soutenu, améliorant
chaque jour ses produits, son service
et sa compétitivité, nous avons choisi
de donner toute sa place 
à une nouvelle génération,
de parier sur la jeunesse.

Enthousiastes, ils ont à la fois 
le sens des responsabilités et celui 
de l'audace, le dynamisme de leur
génération et le bon sens qui fait 
partie de notre culture d'entreprise.

Ainsi, avec Guillaume Levesque qui
prend la responsabilité commerciale
du marché européen, France 
comprise, c'est une impulsion nouvelle
que nous souhaitons donner,
dans le droit fil du salon de la Bauma
où nous exposions ce printemps.

Jeunesse encore et tonicité,
avec l'intégration de nouveaux 
commerciaux, en France 
et à l'international : la vocation 
de Theam reste et restera l'alliance 
de l'innovation et de la compétitivité,
nous préparons à notre place 
le monde des générations futures.

Ouvrir les portes de l'avenir aux
jeunes formés dans l'entreprise -
apprentissage, partenariat avec des
écoles ou formation permanente -
constitue l'autre volet d'une véritable
politique de progrès et de pérennité
qui illustre parfaitement notre 
confiance pour demain.

Theam a su prendre le tournant 
du XXI ème  siècle et poursuivra 
sereinement son chemin !

Du 23 au 29 avril 2007, au parc des expositions de Münich, s'est tenu la BAUMA, salon
européen et mondial majeur pour les matériels de bâtiment et travaux publics.
3.000 exposants venant de 48 pays, 540.000 m2 d'exposition :
le plus grand salon au monde...THEAM ne pouvait manquer cet événement !

Nous avons eu la chance de pouvoir organiser notre présence en collaboration avec UBI
France - merci à Martine Marruchi - et la Société Couvrot (centrales à béton).
Ils ont largement facilité notre présence, une première, à la Bauma.

Comme vous le voyez sur les photos, nous 
présentions deux ensembles complets malaxeur/ tapis,
l'un sur la base d'un porteur MAN et 
d'une bétonnière Stetter avec un tapis TDL 16.5 
de GT Location, l'autre d'une bétonnière Intermix 
et d'un tapis TD 16.5 classique d’A. Bereuter.
Merci à ces deux excellents partenaires.

Nous ne pouvions évidemment pas négliger cette superbe occasion de faire découvrir
aux très nombreux visiteurs de Münich nos deux innovations les plus récentes : d'une
part le tapis à granulats TSM6, d'autre part la toute nouvelle goulotte pivotante "3D" que
vous découvrirez à votre tour dans ce numéro de Dream Theam News.
L'intérêt manifesté par les visiteurs nous a conduit à effectuer de très nombreuses mises
en mouvement des différents matériels. Il serait fastidieux d'énumérer tous les pays 
d'origine des personnes intéressées, qu'il s'agisse de responsables de Groupes bétonniers,
de producteurs indépendants et bien sûr de locatiers.

A noter enfin que sur ce salon plusieurs contrats ont été signés, dont 4 pour la France,
notamment la vente du prototype T3D15 à la société Vendée Matériaux.

La délégation était conduite par
notre PDG Henri-Bruno LEVESQUE.
L'équipe commerciale était (presque)
au complet, avec Arnaud NAZARE-
AGA, directeur de la filiale Asie ;
Guillaume LEVESQUE, directeur des Ventes Europe ; Harald REITH, organisateur 
sur place et directeur de la filiale en Allemagne ; Luis GRAF PIO, responsable export ;
David VICTOR,VIE en Italie et bien sûr l'équipe de France avec Yann FOUCRÉ, responsable
France, David NOËL (France nord-est) et Anthony CHARON (France Grand Ouest).
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Nous avons déjà accueilli dans Dream Theam
News les témoignages d'utilisateurs maçons,
sur l'intérêt qu'ils trouvent à se faire livrer par
tapis convoyeur.
Nous donnons aujourd'hui la parole à un
entrepreneur plus spécialisé, puisqu'il s'agit
d'un pisciniste.

COULEUR BLEU est une entreprise d'une quinzaine de personnes,
qui construit chaque année une bonne cinquantaine de piscines.
Ce jour-là, il s'agissait d'une réalisation sur l'arrière d'une maison, en
Vendée, l'accès n'était pas aisé, comme on le voit sur les photos.

Dominique Auguin, le chef de chantier, coordonne le travail des 
quatre compagnons :
"La dalle a été coulée la semaine précédente et nous en sommes
maintenant aux côtés, banchés naturellement. Comme le tapis permet
de couler le BPE par gravité dans les banches, il n'y a pas de pression
excessive, comme cela pourrait se produire avec une pompe.
Grâce au télescopique, et bien que l'étroitesse de l'accès nous ait
conduit à déplacer le
camion, l'ensemble a
pris moins d’une
heure et demie et il
ne restera que de
petites finitions de
maçonnerie : quel
gain de temps ."

En pratique, la construction d'une piscine met en œuvre 8 à 10 m3

de BPE pour la dalle et autant pour les côtés. En temps passé avec
une équipe de 4, la dalle est finie en moins de 2 heures et les côtés
en 2 heures également.

"Quand la configuration ne nous permet pas d'utiliser le tapis télesco-
pique, c'est vraiment la galère ! On se croirait revenu 15 ans en arriè-
re : 4 fois plus de temps et à 5 ou 6 gars au lieu de 4."

Commerciaux sur le terrain

Témoignage

Camille,V.I.E à Bristol
Sortie en mars dernier de Sup de Co Rennes,
Camille, 24 ans, a choisi de commencer 
son parcours par un poste de Volontariat
International en Entreprise.Travailler à l'étranger
est pour elle une véritable motivation - elle 
a déjà passé un an en Norvège - et 
la proposition de Theam sur le site du CIVI
(Centre d'Information pour le Volontariat 
à l'International)  l'a tout de suite séduite.
Depuis juin, la voici donc basée à Bristol,
une ville dynamique de 400.000 habitants,
située à l'embouchure de l'Avon, au S-O 
de l'Angleterre. C'est là en effet qu'est basé 
le distributeur britannique de Theam.
Travaillant à plein temps pour l'entreprise,
elle passe la moitié de son temps sur le terrain,
à la rencontre des prospects et clients,
sensibles au sourire de la jeune "frenchie" 
et impressionnés par sa compétence.

"Il y a environ 150 TCBE en activité en 
Grande Bretagne, ce qui représente une vingtaine
de clients, dans le sud essentiellement.",
nous dit-elle, "J'assure contact et suivi, mais
le plus important de ma mission, c'est bien sûr 
le développement et la prospection.

Ici les groupes cimentiers représentent 80 % 
du marché et le plus gros de la concurrence 
ce sont les pompes, mais aussi ce que l'on appelle
le 'Mixer Volumétrique', sorte de micro centrale
mobile qui mixe et délivre sur place".
Camille fait un peu de marketing 
et de traduction, mais consacre 80 % de son
temps au commercial : déjà 3 tapis de vendus
et des projets en cours de concrétisation.

Elle aime beaucoup Bristol et met à profit 
les WE pour partir à la découverte de la région
et (croyez-le ou non !) de la gastronomie
anglaise... car elle apprécie particulièrement 
le mode de vie et il faut l'entendre parler 
de ses "english breakfasts".

Bon séjour Camille : "Have a good time !"

Sébastien, responsable
"Theam sud"
A 27 ans, Sébastien Arbonnes (prononcer
Arboness...) retrouve avec bonheur son Sud-
ouest, d’où il est originaire ! Titulaire d'un bac
électronique et d'un BTS Force de vente,
c'est un battant qui a déjà des expériences 
professionnelles variées dans le bâtiment : il a

COULEUR BLEU PISCINES - LA ROCHE SUR YON :
“Que ce soit pour la dalle ou les côtés, la mise en place directe 
par tapis simplifie de moitié la construction d'une piscine. . .”

Dalle de fond : le TCBE, un atout essentiel.
L'équipe de COULEUR BLEU Piscines souligne la supériorité
absolue du TCBE pour la mise en place de la dalle :
"du fait de la pente de fond, il est nécessaire d'utiliser un béton à
forte viscosité, afin qu'il tienne en place dès la pose...
C'est pratiquement impossible avec une pompe qui ne digère pas
ce BPE plus épais..."

Jeunes commerciaux
en action !  

Ils ont presque le même âge 
et, en tous cas, la même envie 
de gagner. Après des parcours 

différents, ils viennent de rejoindre
Theam avec une pêche d'enfer ! 

Camille Rouvrais est au Royaume-Uni
et Sébastien Arbones,

dans le Sud-Ouest de la France :
rencontrons-les.



Innovation
TAPIS T3D 15 À GOULOTTE ROTATIVE :
35 % de zone de livraison en plus:
THEAM optimise les performances de ses TCBE
THEAM consacre  une part importante de son chiffre d'affaires à la Recherche et
Développement, pour faire progresser constamment les performances de ses tapis.
Aujourd'hui, le T3D-15 ajoute à la technologie télescopique une tête de goulotte pivo-
tante “3D”, qui autorise une zone de livraison augmentée de 35 %, mais aussi la dis-
tance de livraison la plus compacte existant sur le marché français (7 m).

sur le terrain Le S.A.V
Le développement continu des ventes 
de Theam au cours de ces dernières années 
a fortement augmenté le parc de nos TCBE
en exploitation.
Cette situation positive impose à Theam
d'être en mesure de procéder rapidement
et efficacement à toutes les opérations 
de SAV, sur un territoire qui va grandissant.
En effet, même si le Nord et l'Ouest restent
plus importants en terme de parc installé,
la France entière est désormais concernée.

Depuis l'an dernier, la mise en place sur
toute la France d'une vingtaine de Points
Relais Theam participe largement à la proxi-
mité et la réactivité du service après-vente.

Les équipes de Theam ont pris la mesure
de l'enjeu et une nouvelle organisation a
été mise en place sur le Grand-ouest.

Quatre personnes consacrent désormais
leur temps au SAV, à l'usine et sur le terrain
:Thierry Bourriaud,Anthony Geneix, Hervé
Ménard et Abdelaziz Znaïdi (le célèbre Jojo,
déjà connu de nos lecteurs).

A la rencontre des hommes...
Nous sommes allés à la rencontre de deux 
intervenants sur le terrain : Anthony Geneix
concentre plus particulièrement son travail
sur la zone de Theam Sud alors que Thierry
Bourriaud, basé lui à Bouguenais, intervient
sur le Nord-Ouest où il assiste plus 
particulièrement les Points Relais Theam.

Nous vous proposons de les retrouver
dans le prochain Dream Theam News...

Plus structuré, pour plus de réactivité : même été un temps entrepreneur à son
compte.Ancien sportif de haut niveau 
(il était footballeur à Toulouse au TéFéCé
jusqu'en 2005), il a su conserver un esprit
d'équipe et joue encore "pour le plaisir" dans 
le petit club qui l'avait vu débuter !

En intégrant Theam en juillet dernier, il reprend
sans complexe le secteur Grand Sud, "de
Bordeaux à Nice, mon prédécesseur avait bien
travaillé", dit-il avec un superbe accent du pays ! 
Aujourd'hui, même si le Sud-Ouest est 
sa priorité, compte tenu de l'existence 
de clients importants, il sait bien qu'il doit aussi
porter la bonne parole du TCBE dans le Sud-
Est où la pompe est en position de quasi
monopole : pour cela il s'appuie bien sûr 
sur la qualité des rapports entre Theam 
et les grand groupes cimentiers, même s'il
trouve les locatiers "durs à convaincre".

Rien cependant qui puisse effrayer 
ce passionné des contacts qui cultive l'esprit
de service auprès de ses clients et l'esprit 
de conquête partout ailleurs : il faut de toute
manière bien négocier l'obstacle !

Première livraison du T3D-15.

Après avoir été présenté dans le cadre de la Bauma à Munich
au printemps dernier, ce nouveau tapis est entré en service mi-
octobre. C'est la société Vendée Bétons - filiale de Vendée
Matériaux - qui a, la première, fait le choix de cette innovation.

La première mise en œuvre sur un chantier a eu lieu à Vertou
(Loire Atlantique). Le BPE était livré par la centrale à béton de
VM Matériaux située dans cette même ville, pour son client, une
entreprise de maçonnerie artisanale.

Il s'agissait de mettre en place une dalle de rez-de-chaussée de
pavillon, pour une surface totale au sol de 100 m2

La combinaison du télescope et de l'effet goulotte pivotante,
l’ensemble radiocommandé, a permis le positionnement en un
temps record des 6,5 m3 de béton. De surcroît, comme on le
voit sur les photos, l'étalement n'a pratiquement pas demandé
d'effort de la part de l'équipe des 2 maçons : UNE seule per-
sonne aurait parfaitement pu réaliser ce travail sans difficulté.
Sans bouger le camion, les 6.5 m3 de béton ont donc permis un
étalement sur 65 % de la zone des 100 m2 de la dalle.

Le complément nécessaire, en
bordure de dalle, n'a pas
nécessité l'utilisation d’un tapis.
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"Quand tu as eu la chance 
de suivre ou d'acquérir 
une formation, tu as le devoir
ensuite de la transmettre"

Se former et former ses collègues fait
partie de la vie quotidienne de Theam :
depuis toujours, nous accueillons des
apprentis. Usineur, monteur, soudeur,
dessinateur, hydraulicien mais aussi assis-
tante commerciale ou comptable, ils
représentent près de 10 % de l'effectif.

Environ la moitié de nos apprentis est
embauchée à l'issue de leur parcours 
de formation. Cet apport de jeunes
oblige les anciens à prendre conscience
de leurs savoirs, à synthétiser leurs
connaissances empiriques pour pouvoir
les transmettre. Résultat : l'âge moyen
des salariés a baissé de 10 ans lors des
trois dernières années par l'embauche
régulière de jeunes professionnels.

Des partenariats 
avec les formateurs
extérieurs
THEAM a tissé des liens étroits avec 
les centres de formations locaux en
accueillant des stagiaires, mais aussi en
proposant des sujets de projet industriel
(Ecole Centrale de Nantes, Lycée tech-
nique La Joliverie de St Sébastien/Loire,
Institut de Créativité Industrielle de Saint
Nazaire) et en participant à des jury
d'examen (IUT de Nantes).

Cette volonté d'ouverture vers des
jeunes en qualification professionnelle
permet d'intégrer de nouveaux collabo-
rateurs, de tisser des liens avec les
centres de formation locaux et - cerise
sur le gâteau - de participer à la dimen-
sion citoyenne de l'entreprise.

Formation Antoine & Laurence 
2 APPRENTI(E)S
"parmi d’autres"

Antoine, 19 ans, est le petit-fils d'un
maréchal-ferrant et fils de chaudronnier.
Il se réalise en fabriquant de ses mains
des pièces mécano-soudées.
Titulaire d'un BEP et d'un bac Pro en
chaudronnerie, il se perfectionne 
en soudure, par alternance avec l'AFPI
Atlantique durant une année.

Laurence, âgée d'une quarantaine 
d'années, a choisi quant à elle,
de ré-orienter sa carrière professionnelle
vers le domaine industriel en suivant, en
alternance, la formation de monteuse  
à l'AFPI Atlantique.
On la voit ici dans les travaux d'ajustage.

CHEZ THEAM : LA FORMATION 
EST OMNIPRÉSENTE - (I)
La tradition de l’apprentissage.


